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When the demand for an item is inelastic, a change in price will have a relatively small effect on the 
quantity demanded. When the demand for an item is elastic, a small change in price will have a relatively 
large effect on the quantity demanded. 

Changes in Demand. Until now, we have been describing the relationship between an item's 
price and the quantity of an item people will purchase. Sometimes things happen that change the demand 
for an item at each and every price. When this occurs, we have an increase or a decrease in demand. Let’s 
consider the so-called “non-price” factors of changes in demand: 

– Income of consumers; 
– Presence of other goods and services (substitute or complement goods); 
– Taste of consumers; 
– Expectations of customers; 
– Number of customers; 
– Special (seasonal) factors. 
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УПРАВЛІННЯ ФІНАНСОВОЮ ДІЯЛЬНІСТЮ ПІДПРИЄМСТВА 
 

Фінансова діяльність суб’єкту господарювання – це особливий вид діяльності управлінського 
персоналу підприємства, по формуванню і використанні фінансових ресурсів.  

Фінансова діяльність суб’єкта господарювання повинна бути організована так, щоб рішення, 
що приймаються по управлінню фінансами були найбільш ефективні за наявних обмежених 
ресурсів та особливостей бізнесу. 

Управління фінансовою діяльністю – це організація практики вироблення рішень по 
регулюванню грошових потоків, яка здійснюється відповідно до структури фінансової служби 
підприємства [4]. 

Кризовий стан фінансів у компанії жадає від менеджерів проведення ряду нетрадиційних 
заходів з метою подолання сформованої ситуації. 

В умовах внутрішньої кризи менеджмент підприємства здобуває цілий ряд особливостей у 
порівнянні з нормальним станом і стабільною діяльністю компанії. Правильне використання 
доступних засобів і розробка необхідних у конкретній ситуації дій можуть дозволити перехід від 
спаду до розвитку і запланованого темпу зростання фінансових показників. 

Останнім часом в Україні зберігається стійка тенденція щодо збільшення кількості 
фінансово нестійких підприємств. Як наслідок, найбільша кількість позовних заяв до судів 
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надходить у зв'язку із банкрутством підприємств. Водночас банкрутство підприємства та його 
ліквідація означають не тільки збитки для його акціонерів, кредиторів, виробничих партнерів, 
споживачів продукції, а й зменшення податкових надходжень у бюджет, збільшення рівня 
безробіття, що в свою чергу може стати одним із чинників макроекономічної дестабілізації. 
Суттєвим є те, що серед підприємств, справи про банкрутство яких знаходяться на розгляді, дуже 
багато таких підприємств, які тимчасово потрапили у скрутне становище. Вартість їхніх 
активів набагато більша за дебіторську заборгованість. За умови санації (оздоровлення) 
чи реструктуризації ці підприємства можуть розрахуватися з боргами і успішно функціонувати 
далі [5]. 

Отже, виходячи з актуальності даної теми, мета роботи – проаналізувати особливості 
фінансової діяльності ПАТ «Аграрний дім».  

Підприємство ПАТ «Аграрний дім» протягом 2015 року збільшило свої наявні фінансові 
ресурси на 14543 тис. грн. або на 20 %, в тому числі власний капітал збільшився на 21982 тис. грн. 
або на 64,6 %. Позитивним є збільшення його за рахунок нерозподіленого прибутку. 

Частка власного капіталу на кінець 2015 року склала 62% у загальній вартості майна 
підприємства. 

Підприємство достатньо прибуткове його показники рентабельності мають позитивну 
тенденцію до зростання, наприклад, рентабельність капіталу (активів) показує, що на одну 
одиницю інвестованих коштів  припадає прибутку у 2014 році – 0,000082, а у 2015 році – 0,24, що 
майже у 100 % перебільшує показник 2014 року. 

Рентабельність власного капіталу показує, що на одиницю власного капіталу припадає 
чистого прибутку у 2014 році – 0,000182, а у 2015 році – 0,39. 

Рентабельність виробничих фондів показує, що на одиницю вартості виробничих фондів 
припадає чистого прибутку у 2014 році – 0,000118, а у 2015 році – 0,32. 

Рентабельність продукції підприємства показує, що з кожної грошової  одиниці  витраченої 
на виробництво продукції підприємство отримало прибутку у 2014 році – 0,16, а у 2015 році – 
0,21, що на 0,05 більше ніж у 2014 році. 

У 2015 році підприємство підвищило обсяг реалізації продукції, що позитивно вплинуло всі 
показники підприємства, була виплачена більша частина кредиторської заборгованості. 

У процесі формування фінансових ресурсів і фінансової діяльності менеджер приймає 
рішення щодо структури та обсягу власних коштів підприємства, використання для їх збільшення 
зовнішніх та внутрішніх джерел, залучення позикового капіталу й створення оптимальної його 
структури.  

При цьому він проводить оцінку обсягу, строку, вартості фінансування, методів мобілізації 
ресурсів, а також ризиків, які супроводжують процес формування капіталу. 

Фінансовий менеджер обґрунтовує використання для здійснення інвестицій конкретних 
джерел фінансування, оцінює доцільність вкладення коштів у той чи інший інвестиційний проект, 
а також використовує вільні фінансові ресурси для формування портфеля цінних паперів з метою 
отримання додаткового прибутку та для підтримання ліквідності підприємства на належному рівні. 

У процесі управління операційною діяльністю, яка забезпечує основну частину прибутку 
підприємства, фінансовий менеджер в основному вирішує тактичні завдання, оскільки управління 
товарними запасами, дебіторською заборгованістю чи грошовими коштами потребують 
вирішення низки питань у межах одного операційного циклу. 

На сьогодні метою фінансового менеджменту, яка полягає в досягненні цілей  
підприємства, є: 

– досягнення і підтримання високого рівня конкурентоспроможності підприємства; 
– максимізація прибутку акціонерів (власників); 
– забезпечення зростання обсягів реалізації продукції; 
– максимізація ринкової вартості підприємства; 
–  забезпечення високих темпів економічного зростання; 
– забезпечення високого рівня рентабельності виробничо-господарської діяльності; 
– максимізація прибутку підприємства; 
– мінімізація витрат тощо [3]. 
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Фінансова діяльність – це система форм і методів, які використовуються для фінансового 
забезпечення функціонування підприємств та досягнення ними поставлених цілей, тобто це та 
практична фінансова робота, що забезпечує життєдіяльність підприємства, поліпшення її 
результатів. 

Фінансову діяльність підприємства спрямовано на вирішення таких основних завдань: 
– фінансове забезпечення поточної виробничо-господарської діяльності; 
– пошук резервів збільшення доходів, прибутку, підвищення рентабельності та 

платоспроможності; 
– виконання фінансових зобов'язань перед суб'єктами господарювання, бюджетом, банками; 
– мобілізація фінансових ресурсів в обсязі, необхідному для фінансування виробничого й 

соціального розвитку, збільшення власного капіталу; 
– контроль за ефективним, цільовим розподілом та використанням фінансових ресурсів. 

Фінансова робота підприємства здійснюється за такими основними напрямками: 
– фінансове прогнозування та планування; 
– аналіз та контроль виробничо-господарської діяльності; 
– оперативна, поточна фінансово-економічна робота. 

Першочерговою задачею підприємств по підвищенню ефективності використання 
фінансових ресурсів у сучасних умовах є нарощування абсолютної суми прибутку, прибутковості 
обсягу капіталу й обсягу виручки, тобто показників рентабельності, яке  досягається різними 
шляхами. 

Такими можуть бути: 
– збільшення обсягу реалізації продукції; 
– скорочення витрат на виробництво і реалізацію продукції шляхом усунення перевитрат по 

сировині і матеріалах, усунення понадпланових відходів, усунення невиправданих і 
непродуктивних витрат у складі цехових і загальновиробничих витрат, а також у складі витрат на 
утримання і експлуатацію устаткування, усунення втрат від браку; 

– постійне зниження позареалізаційних витрат 
– відновлення продукції, що випускається (аж до перепрофілювання); 
– реалізація невикористаних матеріалів, невстановленого і невикористовуваного устаткування; 
– модернізація виробництва;- інтенсифікація праці працівників і завантаження устаткування; 
– упровадження прогресивних форм організації праці. 
– маркетингові шляхи, зв'язані з коректуванням стратегії і тактики діяльності; 
– точне і своєчасне виконання договорів по постачанню продукції 
– обдумана дивідендна політика 
– знання механізму впливу фінансового левериджу на рівень прибутковості власного капіталу і 

рівень фінансового ризику дозволяє цілеспрямовано управляти вартістю і структурою капіталу. 
На основі наведених вище рекомендацій,  пропонуємо застосувати наступні заходи та шляхи 

підвищення використання фінансових ресурсів: 
1. Впровадження заходів щодо зниження всіх видів витрат. 
2. Проведення грамотної дивідендної політики. 
3. Вивчення механізму впливу фінансового левериджу на рівень прибутковості власного 

капіталу і рівень фінансового ризику. 
4. Проведення заходів щодо модернізації виробництва. 
5. Точне визначення терміну експлуатації активів, що вводяться в дію, а також правильний 

вибір методу нарахування амортизації. 
Таким чином слід зазначити, що ефективність використання фінансових ресурсів впливає 

на фінансову стійкість підприємства, його ліквідність, платоспроможність, ділову активність і 
рентабельність. Тому ефективне управління фінансовими ресурсами є фундаментом для 
фінансової стабільності підприємства і його подальшого розвитку. 
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ПРОБЛЕМИ РОЗВИТКУ АГРАРНОГО СЕКТОРУ УКРАЇНИ 
 

Аграрний сектор по-різному реагував на соціально-економічні трансформації останнього 
десятиріччя, які, переважно, залишали негативний відбиток на його функціонуванні та 
економічних результатах. Сучасний економічний стан створив чимало труднощів у аграрному 
секторі: відсутність матеріально-технічної бази через слабку фінансову підтримку і недостатнє 
кредитне забезпечення; недосконалість системи оподаткування; низький рівень організації 
кооперування; відсутність сервісного і консультаційного обслуговування [1]. 

На сьогодні в аграрному секторі економіки все ще не створено не лише організаційного та 
економічного, а й ефективного правового механізму. Чинні юридичні нормативи, якими 
регулюють аграрні перетворення, не охоплюють увесь комплекс проблем, що з них випливають, і 
мають фрагментарний характер. Як наслідок, частина правових нормативів або не дотримується, 
або діє обмежено і викривлено. Такі дії призводять до того, що в більшості регіонів земля так і не 
отримала свого господаря, а нові аграрні формування працюють і далі зі збитками. Аграрна 
реформа не дала очікуваного результату, не зумовила суттєвого підвищення обсягів та 
ефективності аграрного виробництва, раціонального використання його земельно-ресурсного 
потенціалу і, як наслідок, забезпечення продовольчої безпеки країни. Проведені зміни не змогли 
стимулювати сталий розвиток сільськогосподарських підприємств. Очевидним фактом стали 
руйнація виробничого потенціалу галузі та зниження рівня життя сільського населення [2].  

Причин, що обумовили такий стан справ, досить багато, але головна з них – це низька 
ефективність державного регулювання через відсутність стратегії розвитку галузі та послідовності 
в державній політиці підтримки розвитку аграрного сектора, безсистемність та не комплексність 
розв'язання завдань аграрної реформи, відсутність зваженої державної політики розвитку села та 
механізму її реалізації [3]. 

Проблемою у створенні фермерських господарств є: 
– відсутність стартового капіталу, на основі якого можна було б побудувати ефективно 

функціонуюче виробництво та високі відсоткові ставки по кредитах; 
– недосконалість нормативно-правових актів щодо аграрної політики держави; 
– недостатнє впровадження у діяльність підприємств інновацій; 
– неналежні умови для реалізації громадянами права власності на землю; 
– недосконала інфраструктура ринку землі [4]. 
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