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АНАЛІЗ ПЛАТОСПРОМОЖНОСТІ ЯК ФАКТОРА 
ФІНАНСОВОЇ СТІЙКОСТІ МАЛИХ ПІДПРИЄМСТВ 

Пронь Е.В., здобувач,  
(ДБТУ, м. Харків, Україна). 

An analysis of the solvency of enterprises of various industries and the connec-
tion of these indicators with the level of profit was carried out. A number of factors 
influencing the indicators of financial reporting and the results of the analysis based 
on it have been determined. 

Платоспроможність, ліквідність та фінансова стійкість є найважливішими 
характеристиками фінансово-економічної діяльності підприємства в умовах 
ринкової економіки. Якщо підприємство фінансово стійке, платоспроможне, воно 
має перевагу перед іншими підприємствами того ж профілю в залученні 
інвестицій, в отриманні кредитів, у виборі постачальників і в підборі 
кваліфікованих кадрів. Нарешті, воно не вступає в конфлікт з державою і 
суспільством, тому що виплачує своєчасно податки до бюджету, внески до 
соціальних фондів, заробітну плату – робітникам і службовцям, дивіденди 
акціонерам, а банкам гарантує повернення кредитів і сплату відсотків по них. Чим 
вище стійкість підприємства, тим більше воно незалежно від несподіваної зміни 
ринкової кон‘юнктури і, отже, тим менше ризик опинитися на межі банкрутства.  

Результати дослідження базуються на статистичних даних, які надаються 
підприємствами до органів статистики у формі щорічних звітів. Вони показали 
відсутність прямої залежності між рівнем платоспроможності і чистого прибутку – 
у збиткових підприємств досить часто коефіцієнт платоспроможності знаходиться 
на високому рівні, в той же час як підприємства, що отримали прибуток, мають 
найнижчий коефіцієнт платоспроможності. Це означає, що для отримання 
повноцінної та достовірної інформації про фінансовий стан підприємства 
необхідно використовувати широкий спектр економічних показників – ліквідності, 
оборотності, рентабельності, платоспроможності і обов‘язково пов‘язувати цифри 
з аналізом факторів зовнішнього середовища – стратегій конкурентів, попиту і 
пропозиції на ринку.  

Можливо, збитки у фінансовій звітності деяких підприємств значно 
завищені з метою незаконної оптимізації податкового навантаження? Однозначно 
та з повною впевненістю відповісти на це питання неможливо. Можна виділити 
ряд обставин, які провокують підприємства до тінізації частини своїх доходів, се-
ред них: наявність спадних та застійних процесів в національній економіці; низь-
кий рівень довіри до влади – підприємці не вірять, що податкові надходження бу-
дуть використані за призначенням; високі витрати легального ведення бізнесу; не-
гативний досвід про корумпованість податкових органів та органів державної вла-
ди. Тому зараз, в кризовий період малому підприємництву як ніколи, потрібна 
державна підтримка. Розроблення ефективних управлінських рішень щодо регу-
лювання та підтримки малого підприємництва повинно бути одним з пріоритетних 
завдань держави. Така політика, на нашу думку, має базуватися на доступному 
кредитуванні, зменшенні податкового навантаження на суб‘єктів малого 
підприємництва, створенні сприятливого інвестиційного клімату, а також забезпе-
ченню безпеки ведення бізнесу. 


